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AVANCES

() Selanzo el producto al mercado el 25/05 con un envio a base de datos
de Argencons y acciones de Red de Comercializacion.

() Se realizaron dos envios a bases de datos: 25/05y 21/06.

() AA40 dias del lanzamiento se tomaron 90 reservas, 51% del
total del stock , segin la siguiente distribucion de tipologias:

TIPOLOGIA CANTIDAD RESERVAS %

AyB 88 48 55
CyD 24 24 100
- AyB (T) 28 16 57
E 10 2 20
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Estimado/a Gustavo Ortola:

Quartier Lomas de la Horqueta constituye una de esas propuestas de Argencons que nos
complace especialmente poder acercar en primicia a nuestros clientes y amigos.

Principales razones:

Su inmejorable acceso y localizacion.

La calidad v disefo del conjunto v sus unidades.

Los criterios de sustentabilidad con que ha sido pensado.

La conveniencia de los valores, lograda a traves de una inteligente conjuncion de costos.

A efectos de optimizar el resultado de la inversion, este Fideicomiso se ha estructurado bajo
las siguientes premisas:

* Precio Fijo de la Tierra y de los Servicios de Desarrollo.
= Costo Clerto de la Construccion.
= Inicio del Fideicomiso recien con el Total de las Unidades Suscriptas.

Esperando contar nuevamente con su conflanza e interes de siempre, lo saluda,

Miguel Angel Camps
Fresidente

Comunicacion del 24/05/2011



Estimado/a Gustavo Ortola:

En solo 18 dias Quartier Lomas de |la Horgueta ya ha superado el 50%
de suscripcion de unidades.

Esto no hace mas gque confirmar las especiales fortalezas del producto,
gue los inversores estan convalidando:

« La estratégica adquisicion del terreno, afianzando con la marca
Quartier el potencial de l|la wurbanizaciéon Buenavista (junto al
colegio San Andreés).

« El costo predeterminado con que arrancara el Fideicomiso: 35%

congelado en ddélares; 65% en pesos sujeto solo a variacion de
costos por indice CAC.

« La eficiente racionalidad de las unidades, que brindan maxima
comodidad optimizando superficie a construir.

Aln esta a tiempo. Muy pronto la prensa comenzara a reflejar este
singular suceso inmobiliario. No demore su decision.

Argencons S.A.

Comunicacion del 17/06/2011



Nuevo tipo de unidad: 3 Dormitorios con Dep. de Servicio

Dada la cantidad de interesados en unidades de mayor tamafno, hemos disefiado
esta nueva tipologia de 3 dormitorios con dependencias de servicio. La cantidad a
ejecutar dentro del Conjunto queda sujeta a la real demanda que recibamos para
la misma.

Para mas detalles entrar al folleto virtual haciendo click aqui.

Unidad Tipo “E”
Costo indicativo (con 2 cocheras y baulera): desde u$s 320.000

Comunicacion del 27/06/2011
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Para reservar su anotacién en este proyecto usted podra, a partir de este momento, depositar la suma de
UsS 1.000 (Dolares Estadounidenses Mil), por cada unidad elegida, mas los ultimos dos digitos de su
documento de identidad y luego completar sus datos en el sistema de anotacion, segun las instrucciones de

la pagina siguiente.
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COSTO PREDETERMINADO®

Hemos logrado ademas plantear este Fideicomiso bajo el esquema
de "Costo Predeterminado’:

e 35% anticipo fijo en dolares
e 65% en 20 cuotas en pesos actualizadas por indice CAC
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Inversion a largo plazo, pero segura

Hoy el cliente busca mantener lo
que tiene con bajas aspiraciones

de margen. ’ﬁ}_



Inversion a largo plazo, pero segura

INVERSION
Efecto caja




Pasos a seguir para la captacion de Fiduciantes

 Envio de comunicacion del proyecto con instrucciones
parareservar

* Los interesados hacen un deposito en banco
(retornable) y registran su anotacion en la Web,
aclarando tipologia

 Se avanza con la colocacion del Fideicomiso

* Cuando se haya reservado un determinado %, se pide el
deposito de garantia de la Oferta de Participacion” (no
retornable)



Pasos a seguir para la captacion de Fiduciantes

 Los Participantes entregan al Fiduciario la “Oferta de
Participacion”, en la que se resumen las caracteristicas
mas importantes del Fideicomiso. Se fija un plazo de
mantenimiento de la oferta y se manifiesta que en caso
de retirarse el Participante, perdera el monto
depositado en garantia.



Pasos a seguir para la captacion de Fiduciantes

* Cuando se obtienen los planos aprobados, y se cuenta
con el 100% de las Ofertas de Participacion firmadas, el
Fiduciario las acepta mediante cartas documento. En
ellas ademas se informa el saldo a pagar por la cuota
adhesiony se cita a firmar el “Convenio de Adhesion al
Contrato de Fideicomiso”.



Pasos a seguir para la captacion de Fiduciantes

* Unavez firmados el 100% de los Convenios de Adhesion
al Contrato de Fideicomiso, se esta en condiciones de:
comprar la tierra, firmar el contrato con la Empresa
Constructora, abonar anticipos, e iniciar la obra.
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