


Se lanzó el producto al mercado el  25/05 con un envío a base de datos 
de Argencons y acciones de Red de Comercialización.

A 40 días del lanzamiento se tomaron 90 reservas, 60% del 
total del stock , según la siguiente distribución de tipologías:  

Se realizaron dos envíos a bases de datos: 25/05 y 21/06.

AVANCES

TIPOLOGIA       CANTIDAD       RESERVAS      %
A y B                   88                      48                55
C y D                   24                      24               100 

A y B (T)               28                     16                57
E                         10                      2 20



Comunicación del 24/05/2011 



Comunicación del 17/06/2011 



Comunicación del 27/06/2011 
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Hemos logrado además plantear este Fideicomiso bajo el esquema 
de "Costo Predeterminado":

• 35% anticipo fijo en dólares 
• 65% en 20 cuotas en pesos actualizadas por índice CAC
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El valor de una marca

• Argencons – 42 años de experiencia

• Quartier – Marca indiscutida de productos residenciales premium

• Valor – Reconocida revalorización y liquidez de todos sus productos 
a través del tiempo



Pasos a seguir para la captación de Fiduciantes

• Envío de comunicación del proyecto con instrucciones 
para reservar

• Los interesados hacen un deposito en banco 
(retornable) y registran su anotación en la Web, 
aclarando tipología

• Se avanza con la colocación del Fideicomiso
• Cuando se haya reservado un determinado % , se pide el 

deposito de garantía de la Oferta de Participación” (no 
retornable) 



Pasos a seguir para la captación de Fiduciantes

• Los Participantes entregan al Fiduciario la “Oferta de 
Participación”, en la que se resumen las características 
más importantes del Fideicomiso. Se fija un plazo de 
mantenimiento de la oferta y se manifiesta que en caso 
de retirarse el Participante, perderá el monto 
depositado en garantía.



Pasos a seguir para la captación de Fiduciantes

• Cuando se obtienen los planos aprobados, y se cuenta 
con el 100% de las Ofertas de Participación firmadas, el 
Fiduciario las acepta mediante cartas documento. En 
ellas además se informa el saldo a pagar por la cuota 
adhesión y se cita a firmar el “Convenio de Adhesión al 
Contrato de Fideicomiso”.  



Pasos a seguir para la captación de Fiduciantes

• Una vez firmados el 100% de los Convenios de Adhesión 
al Contrato de Fideicomiso, se está en condiciones de: 
comprar la tierra, firmar el contrato con la Empresa 
Constructora, abonar anticipos, e iniciar la obra.   
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